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Webinaire no 3- Les bonnes questions

Le Super Canevas, un outil pour vous aider à
vous poser les bonnes questions



Poser la bonne question pour

obtenir la bonne réponse, c’est

exactement comme introduire la

bonne clé dans la bonne serrure

pour ouvrir la bonne porte.

Nanan Akassimandou

Association Mondiale pour les Orphelins



Les deux Super Canevas
et le formulaire de candidature

Modèle d’affaires  & Modèle de projets

(entreprise ESS  & projet associatif)
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Le Super Canevas de modèle d’affaires



Et le Super Canevas de modèle de projets…
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Identiques ?



Identiques? Presque, mais pas tout à fait…
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…difficile à voir ?   Allons-y progressivement !



La genèse: les valeurs
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Le cœur du modèle: clientèles et besoins
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Le cœur du modèle: impacts et objectifs
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Les ponts: communication, distribution et relation

Valeurs

ClientsBénéficiaires

CommunicationDistribution Impacts

Valeurs

Clients Bénéficiaires

Canaux de
communication

Canaux de
distribution

Impacts

Modèle d’affaires Modèle de projets

ProblématiquesBesoins

Objectifs
Modes de
relation



La solution et comment la construire
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La solution et les ressources pour la construire
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Seul, on va plus vite…
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Différence du modèle d’affaires: flux de revenus
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Différences du modèle de projets
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En résumé…



…des questions et des réponses !

- Pays d´application

- Problème(s) identifié(s)

- Solution(s) actuelle(s)

- Solution(s) envisagée(s)

- Bénéficiaires et clients ciblés

- Activités clés

- Ressources clés

- Partenaires clés / potentiels

- Impacts recherchés



Alors, lequel avez-vous choisi d’utiliser ?


